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Dacia lanceert twee messcherp ge-
prijsde bedrijfsauto’s: de Logan Van
-met een laadvolume van maar liefst
2,5 m3- en de royale Logan Pick-up,
voor prijzen vanaf minder dan €8.000
(excl. BTW en BPM). Dat maakt deze
nieuwkomers in het bedrijfswagen-
segment een aantrekkelijke optie in
deze tijd van economische tegen-
wind.

No-nonsense is de aanpak en de visie
van Dacia, en dat past perfect in de
huidige tijdgeest. Die aanpak tekent
zich af in alle modellen van Dacia en
dus ook in de twee modellen waarmee
het merk de bedrijfsautomarkt betreedt.
Het gaat om auto’s met beproefde
techniek en verrassend veel ruimte,
zeker in relatie tot de prijsstelling. De
Dacia Logan Van en Pick-up zijn tech-
nisch afgeleid van de uitvoering MCV,
die zijn succes en betrouwbaarheid al

ruimschoots heeft bewezen als voor-
delige gezinsauto. Bij de Logan Van zijn
de zijruiten achter vervangen door meta-
len panelen. Achter de voorstoelen is
een tussenschot zonder ruit geplaatst.
Ook is de Van voorzien van achterdeu-
ren, net als de Dacia MCV. Die deuren
zijn asymmetrisch - er is een grotere en
een kleinere achterdeur - en niet voor-
zien van ruiten, waardoor lading veilig
uit het zicht ligt. De laadruimte van
2,5 m3 is uitgerust met verlichting en
zes sjorogen. 

Fors laadvermogen
De Logan Pick-up kent in de cabine
een bagageruimte van 300 liter achter
de voorstoelen. De open laadbak met
vaste zijwanden is voorzien van veer-
tien sjorogen. De laadklep aan de ach-
terzijde kan in geopende positie maar
liefst 300 kg dragen. Zowel de Van als
de Pick-up bieden in het segment van

compacte bedrijfsauto’s een relatief fors
maximumlaadvermogen van 825 kg. 

Verrassend compleet
Veel ruimte, betrouwbare techniek
en een lage prijs gaan bij beide
modellen samen met een verrassend
uitgebreide standaarduitrusting. Die
omvat zaken die vaak niet bij instap-
versies van andere bedrijfsauto’s aan
boord zijn, zoals ABS met elektroni-
sche remkrachtverdeling, een airbag
voor de bestuurder, centrale deur-
vergrendeling, startblokkering, stuur-
bekrachtiging, van binnenuit verstel-
bare buitenspiegels en zonwerend
glas. Opties zijn onder meer handbe-
diende airconditioning, Pack Electric
(elektrisch bedienbare zijruiten en
afstandsbediening voor de centrale
vergrendeling), een radio/cd-speler,
een airbag voor de passagier, mist-
lampen voor, een kunststof mat in de
bagageruimte en metallic lak.

Introductie
De introductie van de Dacia Logan
Van en Pick-up is begin november.
De eerste auto’s zullen in december
afgeleverd kunnen worden. 
Er is keuze uit beproefde motoren,
die tevens worden geleverd in de
Logan MCV. Het gaat om de 66
kW/90 pk sterke 1.6 MPi-benzine-
motor (vanafprijs van € 7.790 excl.
BTW/BPM voor zowel de Van als de
Pick-up uitvoering) en de economi-
sche 1.5 dCi-dieselmotor van 51
kW/70 pk (vanafprijs van € 8.990
excl. BTW/BPM voor beide model-
len). Beide voldoen aan de Euro4
emissienorm.

Dacia Logan Van en Pick-up:
Maximale ruimte voor minimale prijs

Ondanks een krimpende lease-
markt maakt Auto-Lease Groningen,
onderdeel van de Van der Molen
Autogroep, over het afgelopen jaar
een flinke groei door. Hoe dit moge-
lijk is vragen we aan Marnix van Dijk,
directeur van Auto-Lease Groningen,
die ons een nuchter kijkje in zijn
keuken geeft en ‘en passant’ een
aantal leaseproducten de revue laat
passeren, waarmee onze lezers,
vooral in deze tijd, hun voordeel
kunnen doen.  

Tekst en foto: Evert Flapper 

Mobiliteitsbehoefte 
“In onze advertentie op de achterkant
van deze krant”, zo begint Marnix van
Dijk het gesprek, “adverteren we met
Shortlease, wat slechts één van onze
diensten is. Wij richten ons bij ALG
op de zakelijke markt, hoofdzakelijk in
Noord-Nederland en wij kijken naar de
mobiliteitsbehoefte van de klant. Dat
kunnen klanten zijn die één auto nodig
hebben of 100 auto’s en alles wat
daar tussenin zit. Vanuit die mobili-
teitsbehoefte van de klant hebben wij
een totaalpakket te bieden. Dat varieert
van auto’s die je voor één dag kunt
huren tot auto’s die je voor 3, 4, 5
maanden of langer kunt leasen.
Shortlease is daar een tussenvorm
van, net als Flexlease. Dat is heel in
het kort wat we doen. Als lease-
maatschappij zijn we onderdeel van
de Van der Molen Autogroep en dat
zegt iets over ons karakter. Belangrijke
kernwaarden zijn achtereenvolgens
onze laagdrempeligheid, klanten
komen hier echt gewoon over de vloer
en dat is voor een leasemaatschappij
redelijk uniek te noemen. Persoonlijk
contact is dan ook zeer belangrijk, net
als flexibiliteit, een andere belangrijke
kernwaarde. Allemaal waarden die in
het MKB gewaardeerd worden”. Je
kunt m.a.w. iedere klant een maat-
kostuum aanbieden, toegesneden op
hun persoonlijke wensen? “Zo zou je
het kunnen zeggen, maar je moet ook
meegaan met veranderingen. Dat is
ook de reden dat we onze organisatie
hebben ingericht zoals het is ingericht.

Ik heb vier lease-adviseurs in het
team, die allemaal een deel van hun
tijd ook in de buitendienst zitten. Zij
bezoeken graag hun klanten om te
inventariseren wat hun wensen zijn.
Tegelijkertijd zijn zij ook het vaste
aanspreekpunt en daar komt weer
dat persoonlijke om de hoek kijken.
De reden waarom ik een relatief klein
team heb van 11 mensen en dat ook
niet groter wil laten groeien, heeft er
mee te maken dat we géén tussen-
laag willen en geen managementlijnen.
Gewoon korte communicatie-lijnen
met heel zelfstandige mensen. Met
die aanpak kunnen we voor onze
klanten 7 sterke punten naar voren
brengen, waarvan ik er een paar wil
uitlichten. 

Shortlease
Eén daarvan is Shortlease, ik noemde
het zoëven al. Grote voordeel van
Shortlease is dat je een auto kunt
leasen zonder verplichtingen. Je
doet wel aan lease, maar je zit er niet
aan vast en dat is uniek. 

Het lijkt een beetje op huur, maar
huur is relatief duur en shortlease
niet. Shortlease kost wel een héél
klein beetje meer dan een contract
voor de langere termijn, maar lang
niet in verhouding tot de extra flexi-
biliteit die je ervoor terug krijgt. Voor
die flexibiliteit betaal je bij ons heel
weinig en dat maakt het eigenlijk
redelijk uniek. Als je kijkt naar wat we
allemaal binnen ons shortlease-park
aan auto’s kunnen bieden (ons short-
lease-park bestaat uit zo’n 700
auto’s, van Aygo’s, Astra’s tot A6-
en), dan kun je echt te kust en te
keur gaan.

Sale & lease-back
Aangezien we op dit moment dus
behoefte zien aan flexibiliteit, maar
ook aan geld, wil ik ook nog Sale &
lease-back noemen, een vlotte, effi-
ciënte manier om geld te kunnen vrij-
maken. Het is niet nieuw, het bestaat
al heel lang, maar iedereen schreeuwt
om geld, het is nergens te krijgen en
wij hebben het. 

Veel grote leasemaatschappijen kam-
pen tegenwoordig met een probleem
en hebben zelfs overheidsgarantie
nodig. Wij hebben dat probleem niet
en dat is het voordeel dat wij zelf een
MKB-bedrijf zijn en geen groot con-
cern. Qua karakter zijn we een nuchter
Gronings, langbestaand  bedrijf, wat
geen gekke sprongen doet, maar
gewoon hard werkt voor z’n geld en
het daardoor in deze tijd ook kan
volhouden. Je helpt je klanten ermee.
Dat is ook elke keer de link die we
leggen van buiten naar binnen. Wat
heeft de klant nodig en hoe kunnen wij
onze organisatie daarop inrichten? Is
meteen de reden waarom we klein
willen blijven. Tegelijkertijd zijn we ook
weer niet zo klein, want we hebben wel
2 vestigingen: eentje in Groningen en
eentje in Zwolle. We zien echt voor
ons bedrijf een groei. Het is absoluut
geen groeimarkt, want alle lease-
maatschappjen zien hun leaseporte-
feuille dalen, maar wij zijn dit jaar
gegroeid in een krimpende markt en
dat is toch een heel positief signaal.

Wij zijn een compacte leasemaat-
schappij en hebben wel de professi-
onaliteit van een grote in huis. Dat
maakt ons zo uniek, omdat we zowel
voor de kleinere als de grotere onder-
nemer een zeer professionele partner
zijn. Onze grotere concurrenten kun-
nen dat persoonlijke aspect niet
meer waarmaken en daar zitten wij
heel mooi tussenin. Met name dat
aspect is de belangrijkste reden voor
onze groei. Een ander sterk punt is
onze unieke Online Autoregeling, een
handige tool om je eigen werknemer
een auto te laten uitzoeken die past
binnen de autoregeling van je eigen
bedrijf. Dat heeft geen enkele andere
leasemaatschappij. 

Grijs kenteken
Wat ik tot slot nog wil benadrukken
is dat mijn hele verhaal 1 op 1 ook
van toepassing is op het grijs kente-
ken. Speciaal voor deze krant is dat
wel even van belang, aangezien jullie
krant verspreid wordt onder bedrij-
ven die met grijs kenteken rijden”. 
Goed om te weten! Wij staan voor u
klaar en heten u van harte welkom bij
Auto-Lease Groningen!

Voor meer informatie:
Auto-Lease Groningen
Wismarweg 9, 9723 HC Groningen
T 050-3139333
E info@autoleasegroningen.nl
www.shortlease.biz

Compact gebleven met een grote professionaliteit!


